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Kurz & Knapp: Über uns
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• D-Link: 友訊科技 Yǒuxùn Kējì bedeutet „freundliches Signal„

• Start: 1986 in Taiwan

• Schwerpunkte: Entwicklung, Produktion und weltweiter 
Vertrieb

• Produkte und Lösungen: Business WLAN, Netzwerk 
Switches, IP-Videoüberwachung, Industrie Switches, 4G-
LTE/3G-UMTS, Smart Home

• Zielgruppen: Unternehmen, Verbraucher, 
Telekommunikations- &  Service-Provider. Öffentliche 
Einrichtungen – z.B. Schulen & Behörden

• Globale Präsenz: Über 149 lokale Vertriebsniederlassungen 
in 60 Ländern. 20 Regionale Warenlager in 15 Ländern und 37 
RMA Reparatur Zentren weltweit.

.
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Was ist die Herausforderung Im Privatumfeld

• Geschäftsumfeld für Consumer Produkte (LOW – Budget)

• Der Router ist fast immer vorgegeben!

• Oft ist schon selbst kreierte „Lösungen“ im Einsatz

• Meist ist noch eine zusätzliche Verkabelung notwendig

• Erwartungshaltung sehr hoch, Budget meist eher nicht

• Kleine Projekte mit 2- 4 Access Points

• Gast WLAN ist fast immer Pflicht



Wie können wir das lösen Im Privatumfeld

• Soweit wie möglich vorhandenen Router weiter nutzen

- Gast VLAN auf einem LAN Port muss möglich sein

• Bei der Geräteauswahl keinen unnötigen Ballast mitverkaufen 

- Kein SFP Uplink, spez. Protokolle/Routing

- Ein unmanaged Switch ist jedoch bei einem Gast WLAN nicht nutzbar!

• Wifi 6 ist möglich, aber bitte nur wenn es sinnvoll ist (Auge auf das Budget)

- Wenige Benutzer

- Limitierung durch Internetzugang

• Zusätzliche Verkabelung

- Leider manchmal nicht zu umgehen.



Beispielaufbau Im Privatumfeld

DGS-1100 PoE Serie

Internet-Router

z.B.

Port 1         Internet

Port 4   Gastzugang

DNH-100



Budget für das Beispiel Im Privatumfeld

Produkt HEK/€ Anzahl Gesamt/€

DGS-1100-08PV2 73,34 1 73,34

DNH-100 97,75 1 97,75

DAP-2610 77,85 3 233,55

Summe: 404,64



Mögliche Produktauswahl Im Privatumfeld

Smart Managed Switch

DGS-1100-08PV2

DGS-1100-10MPV2

DGS-1100-24PV2

DGS-1100-26MPV2

alternativ

DGS-1210-10P

DGS-1210-10MP

DGS-1210-28P

DGS-1210-28MP

DGS-1210-52MP

Access Point

Indoor:

DAP-2610

DAP-2622

DAP-2662

DAP-2680

DAP-2682

DAP-X2810

DAP-X2850

Outdoor:

DAP-3315

DAP-3666

Management

DNH-100



Sie haben Fragen oder wünschen eine Beratung?

Ich freue mich auf Ihre Nachricht.

Michael Bonikowski

Key Account Manager Business Sales

Tel: +49 (0) 162 278 6096

E-Mail: michael.bonikowski@dlink.com

Weitere Informationen finden Sie ebenfalls unter:

www.dlink.com

Gleich ins Gespräch kommen



Vielen Dank! 


